Fiche produit Novell.

Qu'est-ce que c'est ?

>

Une solution de profilage, d'analyse et de
planification des charges de travail, qui apporte
une qualité de renseignements, une analyse
visuelle et une planification inégalées pour un
datacenter optimisé

Quels problemes ce produit permet-il de
résoudre ?

->

->

->

Une visibilité nulle en termes d'utilisation et de
disponibilité des ressources

Les difficultés a analyser les besoins des
datacenters et a planifier l'efficacité qu'entrainent
les environnements hétérogenes

Les approximations sur lesquelles les responsables
de datacenters doivent se baser pour identifier les
serveurs sous-utilisés et sous-protégeés et pour
attribuer les ressources nécessaires aux besoins
actuels et a venir

En quoi ce produit peut-il étre utile aux clients ?

- |l permet une consolidation, une reprise apres
sinistre, une planification des capacités et des
initiatives de datacenter « vert » dans lesquelles
les conjectures n'ont pas leur place

- |l optimise le datacenter grace a un profilage
exact des charges de travail

- Il augmente la visibilité des environnements
multi plates-formes et entraine une meilleure
gestion de l'infrastructure virtuelle

Quels sont les principaux produits
concurrents ?

> VMware Capacity Planner



Quels sont les 3 avantages majeurs de ce Pour en savoir plus :
produit ? www.platespin.com/products/powerrecon
> (C'est la seule solution qui relie la collecte de www.novell.com/partners/secure/enablement/
renseignements et la mise en oeuvre des projets
- Elle permet au datacenter de recueillir et analyser des
données puis de créer des rapports a leur sujet, sans
devoir envoyer ces données hors site
- Elle prend en charge Windows, UNIX et Linux sur des
hotes physiques et virtuels

Qui exploite déja les avantages de ce produit ?
- nVidia

> Cisco

> Essent

Pourquoi vendre ce produit ?

- Pour exploiter la consolidation des serveurs dans des
environnements multi plates-formes complexes

- Pour réduire considérablement le co(t de gestion des
infrastructures virtuelles de vos clients

- Pour rééquilibrer les revenus en faveur de vos services
professionnels

N
i




